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SATIS ORTAKLIGI

Satis Ortakligi Programi
"guvene dayali" bir programdir.

Satislari Tesaduflere Birakmayin

Kurumsal pazarda satis dusundugunuzden
daha fazla zaman alir. Potansiyel musteri
kanallari ve iletisim bir ¢irpida olusmaz.

Co-Creation Mindset

Uzun donemli glvene dayali bir calismaya
hos geldiniz.




Satis Ortakligi

Satis operasyonlarinizi dogru partnerle uzun donemli kurgulayin

Aylik Sabit Bedel

1.000 $ / Ay

Satis Sozlesmesi

Satis Komisyonu

e Yeni satis ortakliklarinda ilk 6 ay pazarlama ve markalama ¢alismalari
gerceklestirilir. Aylik 500 $ sabit bedele ilave edilir.
e Satis Ortakligi Programi Basvuru Formunu ve

e Gizlilik S6zlesmesini (imzali) ticaret@satinalmadergisi.com a gonderin.



SATIS ORTAKLIGI

Pazarlama ve Markalama Calismalari

Strateji Belirleme ve Aksiyon Plani Olusturma
Nitelikli MUsteri Adaylari (Lead) Toplama
Roportaj Calismasi

Dergi Reklami

Haber & BUlten Uretimi

Arastirma ve Anket Desteqi

izinli Posta (E-Maling) Calismasi

Web Sitesi Banner Calismasi

Sektorel Raporlarda Logo Calismasi

MdUsteri Saha Calismalari ve iliski Gelistirme
Sosyal Medya Gorsellerinde Reklam Alani
Egitim vb. Etkinliklere Katilm (Ayrica Ucretlendirilir)

500 Dolar + KDV / Ay
(ilk 6 ay sabit bedele ilave edilir)



Pazarlama

Iletisim
Cozumleri
Klasorinii Indirin.

satinalmadergisi.com/pazarlama.pdf


https://satinalmadergisi.com/pazarlama.pdf

SATIS CHECK-UP

Strateji ve Operasyon Yonetimi

Kurumsal pazarda
sonuca yonelik
profesyonel destek

Satis
Analizi

Saha
Satis Calismasi
Gelistirme
iliski
Gelistirme

iletisim
Yonetimi

Arastirma
- Kantitatif

Fazar - Odak Grup

Gelistirme



SATIS CHECK-UP

e Kurumsal Pazarda Satis ve Satinalma Surecini Anlamak

e Kurumsal Pazarda iliski Gelistirmek (Business Networking)

e Karar Alicilara Ulasmak ve Surecin Yapisi

e Deger Teklifinin Gelistirilmesi

e B2B Musteri Datasi ve Musteri Yolculugu

e GUven insa Etmek

e Pazarlama Stratejisinin Belirlenmesi.

e Pazarlama Plani Nedir? Pazarlama Planinin Ydrutme Takvimi
e |s Stratejisi ile Pazarlama — Satis Stratejilerini Entegre Etmek
e Kurumsal Kimlik ve Marka Calismalarina inanmak

e Saglikl “Lead Generation” Nasil Olusturulur?

Satis Ekibinin Gelistirilmesi ve Yonetimi

e Satis Cevrimi ve Satis MUzakere Sanati
e Yeni Aliskanlar Edinmek; Planlama ve Satis Kulturu
e Kazan-Kazan Cozumleri
e is Anlasmazliklari, Catismalar ve Cézumleri
e Musteri iliskileri, is Birlikleri ve Ortakliklar
e Satis Yoneticileri icin KPI Belirlenmesi
e Performans Yonetimi
5.000 Dolar + KDV




Kurumsal Pazarda
Satis Yonetimi
-EGITIM-

Egitimin amaci

Ornek olay,
senaryo &

rol tabanli
calismalar

Sure: 2 gun

15 katilimcili,
sirket yerinde
egitim bedeli
1.000 $ + KDV

egitim@satinalmadergisi.com

Kurumsal pazarda alicilar, saticiyla iletisim kurmadan
once kapsamli bilgi edinmektedir. Alicilarin satis
toplantilarindan ve olasi anlasmalardan beklentileri
her gegcen gun artmaktadir.

Yeni déonem, satici kanadinda daha guclu satis anlayis
ve uygulamalarini tetiklemektedir. Satis ekipleri,
dogru alicilari bulma, daha yuksek satis yapabilme ve
stratejik musteri (key account) portfoylerini
genisletme konusunda azami ¢aba icinde olmalari
gerekmektedir.

Satiscilarin yeni alici profillerine uygun yaklasim
bicimleri ve musterilerine getirdikleri degeri yeniden
dusunmeleri ve kendi firmalarini rekabetten ayiran
yeni fikirlere liderlik etmeleri gerekir.

Egitimin amaci, satis yonetiminin tum yoénlerini ve
satis muzakere cevresini incelemektir.



SATINALMA ve TEDARIK ZINCIRI YONETICILERININ DERGISI
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Strateji

Hakkimizda

satinalmadergisi.com/hakkimizda
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